FORHANDLINGSTEKNIK
| PRAKTIKEN

Kursen véinder sig till dig som vill utveckla dig sjélv och din fsrméaga att né
framgéng vid férhandlingsbordet. Med rétt fsrhandlingsteknik kan du tjiéna peng-
ar. At fsrhandla &r inte att f& motparten pé rygg och driva igenom alla krav till
varje pris. Efter avslutad utbildning vet du hur du férbereder och lagger upp olika
strategier for en lyckad férhandling.

MAL OCH SYFTE MED KURSEN

o Fa tips och tankar kring hur man bést lyckas bra i forhandlingar.

» Kdnna en okad trygghet i att gé in i en forhandling.

o Fa en forstaelse for helheten i forhandlingar och vikten kring att tinka langsiktigt.

o Veta hur man planerar och férbereder sig infor en férhandlingssituation.

o Arbeta och trdna pa forhandlingar s du far med dig verktyg och tips att
anvinda sig av i vardagen.

» DISC-analys som ger insikt i personliga styrkor och utmaningar i kommunikationen
for att lyckas battre i forhandlingar.

KONTAKT OCH INFORMATION

Har du fragor kring utbildningen, kan du kontakta
SA Utbildning 010-51 00 400 eller via e-post utbildning@akeri.se

) 7-8 November Stockholm

KURSENS LANGD 2 dagar

KURSKOSTNAD 8 900kr exkl. moms. | priset ingar kaffe och lunch under dagarna.
Onskas boende bokas det sjalv av deltagaren. Pris fér icke medlem

) ar 12000 kr

ANMALAN Anmal dig till SA Utbildning, 010-51 00 400, eller anmél direkt
p& www.akeri.se Sista anmélningsdag &r den 6 oktober.
Anmaélan &r bindande men kan verlétas till annan deltagare. Vi
forbehdller oss ratten att stéilla in kursen vid for f& deltagare.
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